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[bookmark: _Ref70325834]Allegato 11.2 (B) MOD.2 – Facsimile Offerta Tecnico – Organizzativa
1. INFORMAZIONI GENERALI
1.1. [bookmark: _Ref70431714]Presentazione, Mercato e Panorama Competitivo
Breve descrizione del Gestore, del mercato/settore di riferimento in cui opera il Gestore, delle iniziative promosse e dei principali fattori distintivi [footnoteRef:2]:  [2:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


[bookmark: _Ref520291358]
2. OFFERTA TECNICO-ORGANIZZATIVA
2.1. Informazioni relative agli assetti di governance e capacità organizzativa del Gestore
Descrizione della struttura azionaria del Gestore [footnoteRef:3]:  [3:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	


Indicazione delle partecipazioni detenute da ciascun socio e della eventuale presenza di soci istituzionali e/o del management team con comprovata esperienza nel venture capital[footnoteRef:4]:  [4:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	Socio
	Sede legale
	C.F. e P.I.

	% partecipazioni detenute nel Gestore
	Socio istituzionali e/o del management team con comprovata esperienza nel venture capital
(SI/NO)


	
	
	
	
	(SI/NO)

	
	
	
	
	(SI/NO)

	
	
	
	
	(SI/NO)

	
	
	
	
	(SI/NO)



Descrizione della struttura di governance e degli organi decisionali[footnoteRef:5]:  [5:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	




Descrizione della struttura dei controlli interni e assetto organizzativo delle funzioni di controllo e CV dei relativi responsabili[footnoteRef:6]:  [6:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	



Descrizione dei meccanismi di incentivazione per il management team[footnoteRef:7]:  [7:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	



2.2. Piano di Intervento (strategia di investimento)
Descrizione della pipeline attuale e attesa (se disponibile) con specificazione degli obiettivi di investimento, delle analisi svolte per identificare le opportunità di investimento e degli eventuali processi interni di approvazione della stessa[footnoteRef:8]:  [8:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	



Indicazione degli investimenti selezionati/in portafoglio (se disponibili), con descrizione dell’attività, sede legale e operativa, dell’importo dell’investimento atteso e dello stato di avanzamento della trattativa[footnoteRef:9]:  [9:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	
	Denomina- zione del prospect
	Descrizione dell’attività
	Sede le- gale 
	Sede ope- rativa 
	Importo dell’investi- mento at-
teso
	Stato di avanza- mento della
trattativa
	Note

	1
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	
	
	

	n
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	



Indicare i settori di intervento (con descrizione del potenziale innovativo) [footnoteRef:10]:  [10:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	



Indicare gli obiettivi ed ambiti primari di intervento, con indicazione degli investimenti già realizzati e conoscenza del sistema imprenditoriale locale[footnoteRef:11]: [11:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	



Descrizione degli elementi chiave del piano di intervento[footnoteRef:12]:  [12:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	



Indicazione delle fonti e il network per origination[footnoteRef:13]: [13:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	Soggetto o network locale
	Attività svolta dal soggetto o
network locale
	Tipologia di collaborazione

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	



Indicazione della % di acquisizione target nelle Società Target[footnoteRef:14]:  [14:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	



Indicazione dell’allocazione degli investimenti con focus di intervento in ambiti tecnologici innovativi di interesse strategico per la regione Puglia, divisi per fase e per settore[footnoteRef:15]: [15:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	Tipologia di investimento 
	Settore 
	Fase 

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	



Descrizione della strategia di creazione di valore sulle partecipate (es: riduzione dei costi, espansione dei mercati, miglioramento delle prestazioni operative, sviluppo di nuovi prodotti e/o servizi, ottimizzazione del capitale, ecc.) [footnoteRef:16]:  [16:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	



Descrizione della exit strategy[footnoteRef:17]:  [17:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	



Descrizione dell’eventuale politica di co-investimento[footnoteRef:18]:  [18:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	



2.3. Policy di investimento
Descrizione delle policy sul processo di investimento con focus specifico sulle Società Target (ove esistenti)[footnoteRef:19]:  [19:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	



Indicazione di meccanismi e/o policy di monitoraggio ivi incluso il monitoraggio e la prevenzione dei conflitti (ove esistenti) [footnoteRef:20]: [20:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	



Descrizione delle procedure di due diligence (ove esistenti) [footnoteRef:21]: [21:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	

	



Descrizione delle policy ESG (ove esistenti) [footnoteRef:22]:  [22:  È possibile aggiungere righe alla tabella] 
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